
Jetzt habe ich da noch 

Fragen: Du hast da 

irgendwelche Flächen 

DM> mit XXX 

angegeben. Soweit ist 

mir das klar. Aber was 

meinst du 

DM> mit: "Die 

Doppelhaushälften 

verfügen über insgesamt 

XXXX m² und 

DM> werden.." Meinst du 

damit die Wohnfläche 

jedes Hauses oder die 

DM> 

Gesamtgrundstückfläche? 

(letzteres eher 

uninteressant) Wenn du 

die 

DM> Wohnfläche 

gemeint hast... ist dann 

die Aussage "verfügen 

DM> insgesamt.." 

richtig? Oder wie?? ;-
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Presse-Information  
 
Die Energieagenten U.G. behalten für Gewerbekunden die 
Stromkosten im Auge 

Gute Beratung auch nach dem Wechsel 
des Stromanbieters sichert Kostenvorteile 

 
Troisdorf, 21.09.2010 – Das Einsparpotenzial beim Wechsel des Stromanbieters ist für 
Gewerbekunden besonders hoch. Trotzdem zögern viele kleine und mittlere Betriebe 
damit, ihren Lieferanten zu wechseln, weil ihnen der Aufwand zu groß erscheint. Das 
Beratungsunternehmen Die Energieagenten U.G. hilft bei Vergleich,  Auswahl und 
der kontinuierlichen Marktbeobachtung – auch nachdem der Wechsel bereits 
vollzogen ist. Jeder Kunde wird von einem persönlichen Berater betreut, der auch 
nach Feierabend für ihn da ist.   

 
Bereits ab einer monatlichen Abschlagsrechnung von 250,- Euro können 
Gewerbekunden bei einem Wechsel des Stromanbieters mehr als 20 Prozent der 
bisherigen Energiekosten sparen. Oft werden die Gewerbetreibenden beim örtlichen 
Stromanbieter zum gleichen Tarif wie Privatkunden versorgt – obwohl sie erheblich 
mehr verbrauchen. Hier liegt einer der Gründe für das hohe Einsparpotenzial. 
 
Wechselformalitäten und Unübersichtlichkeit schrecken Mittelständler ab 
Wer in Fabrik, Werkstatt, Hotel oder Restaurant viel Energie benötigt, kann auch 
besonders viel sparen. Trotzdem wird den Energiekosten gerade von kleineren und 
mittleren Betrieben sehr wenig Beachtung geschenkt. Der Grund: Der Markt ist 
unübersichtlich. Vergleich, Entscheidung und Wechselformalitäten machen alles 
andere als Spaß. Die Möglichkeit, im Internet die Preise zu vergleichen, ist Segen und 
Fluch zugleich. Viele Unternehmer sind unsicher, ob sie die richtige Wahl treffen, und 
fürchten sogar, nach einem Wechsel des Energieanbieters ganz ohne Strom und Gas 
dazustehen.  
 
Persönliche Beratung in einer unpersönlichen Branche 
Die Energieagenten U.G. unterstützen Gewerbekunden deshalb bundesweit bei der 
Wahl ihres neuen Energieanbieters. Das Beratungsunternehmen aus Troisdorf in der 
Nähe von Köln setzt vor allem auf eine fundierte Beratung und Analyse: Im 
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Erstgespräch klären die „Agenten“ die individuelle Situation des Unternehmens und 
nehmen die bestehenden Strom- und Gasverträge genau unter die Lupe. Beim zweiten 
Termin geht es an die Optimierung: Der Berater zeigt dem Kunden verschiedene 
Möglichkeiten, wie er seine Gesamtenergiekosten nachhaltig senken kann.  
 
Marktbeobachtung nach dem Wechsel sichert Kostenvorteile dauerhaft 
Wo Stromvergleich-Websites aufhören, fangen die Energieagenten erst an: Nach der 
Entscheidung für einen neuen Energieversorger übernehmen die Berater nicht nur die 
Wechselformalitäten und die Korrespondenz mit dem neuen Anbieter, sondern sie 
stehen dem Kunden auch nach dem Wechsel mit Informationen und aktuellen 
Energiespartipps zur Seite. Sie beobachten den Strom- und Gasmarkt und machen auf 
Veränderungen aufmerksam: Jahr für Jahr sichern die Energieagenten ihren Kunden 
das attraktivste Angebot mit der bestmöglichen Leistung. „Aus Kundengesprächen 
wissen wir, dass sich gerade kleine und mittlere Unternehmen über unsere 
umfassende Betreuung freuen. Erst die kontinuierliche Beratung nach dem Wechsel 
des Energielieferanten sichert die erzielten Kostenvorteile dauerhaft“, erklärt Tariq 
Abu-Naaj von den Energieagenten.  
 
(3`017 Zeichen inkl. Lead, ohne Headline) 

 
Frei zur sofortigen Veröffentlichung – Wir freuen uns über einen Beleg 
 
Der Geschäftsführer der Energieagenten, Tariq Abu-Naaj, steht Ihnen für Interviews 
(Print/Hörfunk/TV) gerne zur Verfügung.  
 

 
Pressekontakt: 
Tariq Abu-Naaj 
Die Energieagenten U.G. 
Mottmannstraße 1-3 
53842 Troisdorf 
 
Telefon:  (02241) 97 39 82 73  
Fax:  (02241) 97 39 82 74  
E-Mail:  presse@energieagenten.de  
Internet:  www.energieagenten.de   
 
Über Die Energieagenten U.G.:  
Die Energieagenten U.G. unterstützen Privat- und Gewerbekunden bundesweit bei der 
Wahl ihres neuen Energieanbieters. Unter dem Moto „Günstige Strom- und Gaspreise 
sind unsere Mission“ analysiert das neunköpfige Team um Geschäftsinhaber Tariq Abu-
Naaj die Energiekosten ihrer Kunden, beraten über Kosteneinsparungen und kümmern 
sich um alle Wechselformalitäten. Die Stärken der Energieagenten: unabhängige 
Beratung und persönliche Betreuung – auch nach Feierabend.  
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